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GruBBwort der Ministerin

Baden-Wirttemberg war immer schon das Land
der Tuftler und Erfinder. Heute sind wir das Land
der Grinderinnen und Griinder sowie der Start-
ups. Diese sind der Mittelstand oder die Grof3un-
ternehmen von Morgen und schaffen zukunfts-
sichere Arbeitsplatze.

Als Innovationstreiber forcieren Start-ups den di-
gitalen und 6kologischen Wandel unserer gesamten
Volkswirtschaft. Gerade in Zeiten grof3er struktureller
Veradnderungen zeigen sie auch den etablierten Unter-
Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL nehmen neue Wege auf, ihre Prozesse umzustellen oder
Ministerin fiir Wirtschaft, innovative Technologien in ihre Geschéftstatigkeit
Handwerk und Tourismus zu integrieren.

Mit unseren Uber das Land verteilten branchen- und technologiespezifi-
schen Start-up BW Acceleratoren unterstiitzen wir junge, hoch innovative
Unternehmen bereits in der sehr friihen Griindungsphase. 18 Start-up BW
Acceleratoren, vereint in einem Ziel: Innovative Ideen und neue Techno-
logien schnell in tragfahige Geschaftsmodelle und marktfahige Produkte
zu Ubersetzen.

Die Start-up BW Acceleratoren bieten darliber hinaus Zugang zum
bundesweit beachteten Friihphasenfinanzierungsinstrument Start-up
BW Pre-Seed. Mit diesem unterstitzt das Land junge innovative Unterne-
men in einer Phase, in der institutionelle Anleger aufgrund des erhohten

© Verena Miiller

Risikos und der ungewissen Aussicht auf die Erfolgschancen der Unter-
nehmungen zurlickhaltend agieren.

Mit den Start-up BW Acceleratoren und Start-up BW Pre-Seed erhdhen
wir die Griindungsdynamik im Land und starken den heimischen Start-
up-Standort. Die durch das Land geforderten Start-ups tragen dazu bei,
die Prosperitat von Baden-Wurttemberg langfristig zu sichern.

Der vorliegende Report gibt Innen einen Einblick in die Arbeit der Start-up
BW Acceleratoren. Ich wiinsche lhnen viel Spaf3 beim Lesen.

lhre

Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL
Ministerin fiir Wirtschaft, Handwerk und Tourismus

Nicht nur landschaftlich schon —
Baden-Wirttemberg hat Start-ups
einiges zu bieten



Uberblick liber die Acceleratoren

Die Start-up BW Acceleratoren.
Start-ups schneller ans Ziel voranbringen.

Die Start-up BW Accelerato-
ren sind Griindungszentren fur
hoch innovative Griindungen.
Sie unterstitzen Griindungs-
teams bereits in der sehr fri-
hen Grindungsphase und be-
gleiten sie in ihrer Entwicklung
uber den Markteintritt bis hin
zur Finanzierungsreife — zum
Beispiel in Form von Mentor-
ing, Coaching, Netzwerkaufbau

oder Unterstltzung bei der Pro-
totypentwicklung. Dabei grei-
fen sie auf ihr breites Netzwerk
von Expertinnen und Experten
aus verschiedenen Branchen
und Fachgebieten zuriick.

Dariiber hinaus stellen sie
den Start-ups Infrastruktur
in Technologie- und Start-up
Zentren zur Verfligung.

Ubersicht der geférderten Acceleratoren

Diese Begleitung wird aus
Mitteln des Landes Baden-
Wirttemberg finanziert, die
der Landtag beschlossen hat,
und ist flir baden-wirttember-
gische Start-ups kostenlos.
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Accelerator // Medical Innovations Incubator

4C Accelerator — MedTech-Innovationen in den
Bereichen Medizinprodukte, In-Vitro-DiagnostiRa

und Digital Health

Wir vom Medical Innovati-
ons Incubator (MIl) unterstiit-
zen MedTech-Innovationen in
den Bereichen Medizinprodukte,
In-vitro-Diagnostika und Digital
Health. Dafr verfolgen wir einen
ganzheitlichen  Beratungsan-
satz, der die Herausforderungen
und Chancen des Gesundheits-
marktes vernetzt betrachtet. Mit
einer einzigartigen Kombination
aus langjahriger Erfahrung in In-
dustrie, Wissenschaft und Star-
tup-Okosystem, maBgeschnei-
derten Strategien und einem
spezialisierten Netzwerk unter-
stlitzen wir mit unseren Ser-
vices Medizininnovationen da-
bei, sich erfolgreich und nach-
haltig im Gesundheitswesen zu
etablieren.

Im Zentrum unseres Ansat-
zes stehen unsere 4Cs: Com-
mercialization, Certification, Cli-
nical Studies und Copyright.
Diese zentralen Erfolgsfaktoren
bilden die strategische Grund-
lage fur unser 4C Business
Model. Wir verstehen die 4Cs
dabei nicht als Hiirde, sondern
als integralen Bestandteil eines
skalierbaren und nachhaltigen
Geschéaftsmodells. Uber die
Beratung hinaus vernetzen wir

>

Forget Generic
Programs — We speaR
MedTech Fluently!

80

Unterstlitzte Start-ups bis jetzt

Start-ups gezielt mit relevanten
Marktakteuren, Investorinnen
und Investoren und Expertin-
nen und Experten und behalten
dabei stets die individuelle Situ-
ation jedes Teams im Blick.

4C Accelerator - Das kosten-
freie Forderprogramm fiir
MedTech-Griinderinnen und
-Griinder

Start-ups in der Gesund-
heitsindustrie stehen vor be-
sonderen Anforderungen. Die
Entwicklung von Medizinpro-
dukten oder In-vitro-Diagnos-
tika ist mit deutlich hoheren
regulatorischen und unterneh-
merischen Hiirden verbunden
alsinanderen Branchen. Gleich-

zeitig fehlen in vielen Teams von
Grunderinnen und Griindern die
notwendigen Expertinnen und
Experten fur die stark regulier-
ten und geschéftskritischen
Themenfelder der 4Cs.

Im 4C Accelerator befahigen
wir MedTech-Start-ups durch
gezielte ~ Wissensvermittlung
und praxisnahes Training, diese
Herausforderungen systema-
tisch zu meistern. Grunderin-
nen und Griinder lernen, regu-
latorische Anforderungen, etwa
aus MDR/IVDR, ISO 13485, der
DSGVO und dem deutschen Er-
stattungssystem, friihzeitig und
kontinuierlich in die Entwick-
lung ihres Geschaftsmodells zu
integrieren.

Bereits seit 2021 begleitet
der 4C Accelerator Grunderin-
nen und Griinder auf dem Weg
zu einem unternehmerisch er-
folgreichen und regulatorisch
tragfahigen Geschaftsmodell.
Getragen wird das Programm
von starken Forderpartnern:
dem Ministerium fur Wirtschaft,
Handwerk und Tourismus Ba-
den-Wurttemberg mit Start-up
BW, der B.Braun Stiftung sowie
der Hector Stiftung.

>>

The accelerator enabled us to
clearly define a dual strateqy:
building strategic partnerships on
one side and pursuing an inde-
pendent market entry on the other.

Amar M. Kamat, Ph.D.
Founder und CEO
Sencilia B. V.

Die Ubersicht.

Flir wen: Start-ups mit innovativen
MedTech-Produktideen

Was: Wissensvermittlung in 4Cs und
Business Modelling

Warum: Schneller Investor-ready
Format: Online-Workshops auf Englisch

Auf3erdem: Zugang zur exklusiven 4C
Community

Kosten: Dank Férderung fur Grinderinnen
und Grunder kostenlos

.......

Kontakt:

Medical Innovations Incubator GmbH
Eisenbahnstrafle 63

72072 Tubingen
info@mi-incubator.com

www.mi-incubator.com/de




Accelerator // Al-Accelerator

Al Accelerator - Gemeinsam mit starken Partnern
von der ersten Ildee bis zur nachhaltigen Skalierung

Campus Founders ist die
Startup- und Co-Innovation-
Plattform in Heilbronn. Die
Programme verbinden prakti-
sche Erfahrungen, modernste
Methoden, finanzielle Unter-
stutzung, ein starkes Mento-
rinnen- und Mentorennetzwerk
und internationale Kontakte.
Campus Founders unterstitzt
alle Phasen der unternehme-
rischen Reise — von der ersten
Ideenentwicklung und Validie-
rung bis hin zum Erreichen der
Marktreife des Produktes sowie
der anschlieBenden, nachhalti-
gen Skalierung. Als Plattform
verbindet Campus Founders
Studentinnen und Studenten,
Grunderinnen und Grunder, In-
vestorinnen und Investoren und
Unternehmen, um Zusammen-
arbeit und Co-Innovation zu
fordern.

Um die Entwicklung von
Start-ups und Kl-Innovation
gezielt voranzutreiben, setzen
Campus Founders, innoWerft
und IPAI (Innovation Park Ar-
tificial Intelligence) ihre Kom-
petenzen im gemeinsamen
Projekt Al Accelerator ein. Die
innoWerft unterstitzt als Early-
Stage-Investor und Startup-Ac-

>>

Al Scale hat geholfen,
StruRtur und Strategie
in unsere Wachstums-
phase zu bringen.
Laura Weber

Grtinderin von clyr,
Alumni Al Scale Batch 1

25%

der Teams sind nach Al Start
in ein aufbauendes Programm
aufgenommen worden

celerator B2B- und Hightech-
Start-ups durch passgenaue
Unterstltzungsangebote sowie
relevante Kontakte und bringt
umfangreiche Erfahrung in der
Entwicklung junger Techno-
logieunternehmen ein. IPAI,
eines der grofiten Zentren fur
angewandte Kl in Europa, er-
ganzt dieses Netzwerk mit
einem breiten KI-Okosystem,

KI-Experten und einer Kl spezi-
fischen Infrastruktur.

Der Al Accelerator unter-
stltzt Griinderinnen und Grin-
der Kl-basierte Start-ups auf-
zubauen und zu skalieren. Das
Projekt bietet Zugang zu Exper-
tise, Mentoring, Workshops und
einem umfangreichen Netz-
werk. Das Einstiegsprogramm
Al Start des Al Accelerators
richtet sich an angehende
Grunderinnen- und Grinder-
teams, die innerhalb von vier
Wochen ihre Kl-basierte Ge-
schaftsidee entwickeln und
validieren mochten. Fir be-
stehende Start-ups bietet das
Intensivprogramm Al Scale ge-
zielte Unterstlitzung beim Auf-
bau skalierbarer, Kl-basierter
Geschaftsmodelle. Rund 25%
der Teams aus Al Start wurden
anschliefend in den Incubator
von Campus Founders aufge-
nommen, um ihre Geschafts-
ideen weiter auszubauen. Der
Al Accelerator tragt damit maf3-
geblich dazu bei, innovative
Start-ups zu starken und zu-
kunftsweisende Kl-Lésungen
in Wirtschaft und Gesellschaft
zu etablieren.

>

Durch die Acceleratoren schaffen
wir es, mehr Innovationen
hervorzubringen und diese in
gezielte Bahnen zu lenken.

Viviane Laube
Head of Venture
Acceleration bei Innowerft

Die Ubersicht.

Al Start: Strukturiertes Programm fur ange-
hende Grunderinnen und Griinder, um
Start-up-ldeen mit KI-Schwerpunkt zu ent-
wickeln und zu validieren.

CAMPUS
FOUNDERS

Al Scale: Intensivprogramm, um spatphasige
Kl-Start-ups beim Aufbau der Grundlagen
fur skalierbares Wachstum zu unterstiitzen.

Zwei starke Programme, drei starke Partner

Campus Founders: Startup und Co-Inno- Kontakt:
vation Plattform mit Programmen fiir alle
Campus Founders gGmbH
Bildungscampus 11

74076 Heilbronn

Marian Rohn

Tel. 071316459 480
info@campusfounders.de

Phasen der Startup Journey

innoWerft: Accelerator und Early-Stage- :
Investor fiir B2B- und Hightech-Start-ups 2 U é

IPAI: Anwendungsorientierte Kl-Innovati-
ons- und Kollaborationsplattform, als
zentraler Zukunftsort flir europaische Ki
in Heilbronn ‘ www.campusfounders.de
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Accelerator // Al xpress

Al xpress - der Start-up- und Innovation Hub
in der Region Stuttgart

Am Standort Boblingen
im Westen der Hauptstadtre-
gion von The LAND entwickelt
sich mit Al xpress ein Hotspot
fur Kinstliche Intelligenz, IT,
Production Technologies, Ro-
botics und Nachhaltigkeit. Als
Vorzeigeprojekt des Software-
zentrum Bdblingen/ Sindelfin-
gen e.V. wurde seit Ende 2021
gemeinsam mit Partnern eine
Top-Adresse flr innovative Kl-
und High-Tech-Start-ups auf-
gebaut.

Mit STARTUP xpress ad-
ressiert Al xpress alle Phasen
der Unternehmensgrindung.
Ein Programm aus Coachings,
Vortrdgen und Workshops
unterstutzt Grinderinnen und
Grunder gezielt. Zudem hilft
Al xpress beim Finden von Pi-
lotkunden. Die Starke liegt im
Netzwerk aus rund 160 High-
Tech-Unternehmen, Hoch-
schulen, Forschungseinrich-
tungen und KMU der Region
sowie den ,,Senioren der Wirt-
schaft®.

Die Infrastruktur bietet auf
rund 7.000 Quadratmetern
moderne Arbeits- und Begeg-
nungsraume. Mit FAB xpress

*300

Techveranstaltungen mit
mehr als 17.000 G&sten

steht eine in Baden-Wiirttem-
berg einzigartige Umgebung
zur Verfugung: Auf etwa 4.500
Quadratmetern finden Start-
ups Flachen und Maschinen
fir Experimente, Prototypen-
bau, Tests oder Kleinserien-
produktion.

Auch als Innovationsplatt-
form spielt Al xpress eine zen-
trale Rolle. Unter INNO xpress
finden regelméaBlig Business-
und Technikveranstaltungen
sowie Angebote fir den MINT-
Nachwuchs statt. Mit jahrlich
uber 5.000 Besucherinnen
und Besuchern ist Al xpress
eine wichtige Innovationsdreh-
scheibe.

Ein Schwerpunkt liegt auf
Finanzierung und Mentoring.
Partner eroffnen  Zugange
zu Investoren und Forder-
programmen. Als regionaler
Partner von Start-up BW im

Programm Start-up BW Pre-
Seed Ubernimmt Al xpress
eine koordinierende Rolle im
Start-up-Okosystem der Re-
gion Stuttgart.

Die Region Stuttgart zahlt
zu den wirtschaftsstarksten
Raumen Europas und erwirt-
schaftet rund ein Drittel der
Wertschopfung im Sudwesten
Deutschlands. Neben Maschi-
nenbau und Automobilindus-
trie gewinnen Zukunftsfelder
wie KIl, Digitalisierung sowie
Bio- und Medizintechnik an
Bedeutung.

In unmittelbarer Nahe be-
finden sich Unternehmen wie
Mercedes-Benz Group, Por-
sche, Bosch, IBM und Hew-
lett-Packard. Boblingen weist
zudem eine sehr hohe Dichte
an Ingenieurinnen, Ingenieu-
ren sowie Kl- und IT-Fachkraf-
ten auf — etwa flinfmal so viele
wie im Bundesdurchschnitt.
Damit profitieren Start-ups im
Al xpress von einer starken In-
novationslandschaft.

1

>>

Innovation entsteht dort, wo Menschen,
Ideen und Infrastruktur zusammen-
rommen. Im Al xpress Accelerator

bringen wir das zusammen:

Grunderteams, engagiertes Mentoring

und eine starke Community vor
Ort sowie Flachen und Werkzeuge,

um ldeen umzusetzen.

Dr. Kathrin Steinbrink
Head of Al xpress

Die Ubersicht.

.......

Al XPRESS

7.000m? Innovationsflachen Kontakt:
50 Al xpress Resident Start-ups
Al xpress

Rohrer Weg 8
71032 Boblingen
Tel. 070317147040
info@aixpress.io

150 Start-ups in der Al xpress Community
160 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
15 Mio Euro Umsatz

18 Mio Euro Finanzierung/Fdérderung

. www.aixpress.io
einzelner Start-ups p
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Accelerator // arise

arise — mit Fokus auf Deeptech und Nachhaltigkeit
in Health, Smart Region und Industry

arise fungiert als zentraler
Knotenpunkt fur zukunftswei-
sende Innovation und unter-
nehmerisches Wachstum.
Dabei hebt sich die Plattform
durch einen besonderen Fo-
kus von klassischen Program-
men ab: Bei arise trifft hochste
fachliche Qualitat auf eine tief
verwurzelte Kultur der Wert-
schatzung. Im  Mittelpunkt
stehen nicht nur nackte Kenn-
zahlen, sondern die Person-
lichkeiten hinter den Ideen.
Dieser Fokus auf den Men-
schen sorgt fur eine vertrau-
ensvolle Zusammenarbeit, die
Uber das rein Geschaftliche hi-
nausgeht und Grindungteams
nachhaltig starkt.

Das Fundament bildet ein
ganzheitlicher Plattformansatz,
der Start-ups den Zugang zu
einem auf3ergewdhnlich gro-
Ben und diversifizierten Netz-
werk eroffnet. Die strukturierte
Begleitung beginnt im Start-up
Lab, dem Geburtsort fir Visio-
nen. Hier werden erste Ideen in
der Orientierungsphase durch
professionelles Mentoring
und innovative Validierungs-
methoden zu marktfahigen
Geschéaftsmodellen  geformt.

>

trans_forming tomor-

row: Wir formen die
fuhrenden Technologie-
unternehmen von mor-
gen, indem wir Deep-
tech Grunderinnen und

Grander langfristig
dabei unterstitzen, sich
und ihre Technologien
voll zu entfalten,

um eine positive Trans-
formation zu bewirken.

Darauf baut der ideaboost Ac-
celerator auf, der Teams in
der friihen Phase dabei unter-
stutzt, den entscheidenden
Product-Market-Fit zu finden
und die eigene Value Proposi-
tion fiir den ersten Markteintritt
zu scharfen.

Fur Start-ups mit bestehen-
dem Produkt bietet der market-
boost Accelerator die notwendi-
ge Hebelwirkung zur Skalierung.
Mit einem Schwerpunkt auf Fi-
nanzierung sowie Sales und der

direkten Vernetzung zu strategi-
schen Partnern werden hier die
Weichen fir den Massenmarkt
gestellt. Ein wesentlicher Bau-
stein der finanziellen Absiche-
rung ist zudem das Programm
Start-up BW Pre-Seed. Als
kompetenter Partner des Lan-
des Baden-Wirttemberg be-
gleitet arise Grinderinnen und
Grunder dabei, diese essenziel-
le FrUhphasenfinanzierung zu
erschliefen und die notwendige
Runway fiir technische Durch-
briiche zu sichern.

Das Herzstiick bildet die
arise Community, in der der
Plattformgedanke lebendig
wird. Durch den engen Aus-
tausch mit erfahrenen Men-
torinnen und Mentoren, In-
vestorinnen und Investoren
und einem dichten Netz an
Branchenexperten entsteht ein
dynamisches Okosystem, das
Wissensvorspriinge generiert
und den Erfolg durch kollek-
tive Intelligenz sichert. Hier
wird Unternehmertum nicht
als Einzelaufgabe, sondern als
Gemeinschaftsprojekt verstan-
den, bei dem individuelle For-
derung und professionelle Ska-
lierung Hand in Hand gehen.

>

Der Antrieb des gesamten arise
Teams liegt in sichtbarer gesellschaft-
licher Relevanz: arise unterstutzt
Grtinderinnen und Griunder dabei,
technologische Innovationen
mit echtem Mehrwert zu entwickeln,

Veranderungen zu bewirken und
nachhaltigen Impact zu schaffen.

Stefan Rogge
Lead marketboost
Accelerator

Die Ubersicht.

arise

Prasenz in der Region: Mit drei strategi-
schen Standorten in Freiburg, Breisach
und Offenburg ist arise tief im Innovations-
Okosystem verankert und bietet Grin-
dungsteams eine erstklassige Infrastruktur
direkt vor Ort.

Spezialisierter Fokus: Der Accelerator
konzentriert sich auf zukunftsweisende
Deep-Tech-Lésungen in den Wachstums-
feldern Health, Industry und Smart Region,
um technologische Durchbriiche gezielt
marktreif zu machen.

Ganzheitliche Begleitung: Von der ersten
Validierung im Start-up Lab bis zur Skalierung
im marketboost bietet arise maf3igeschneiderte
Programme, die den kompletten Start-up-
Lebenszyklus lickenlos abdecken.

Exklusives Netzwerk: Start-ups profitieren
vom direkten Zugang zu Investorinnen und
Investoren, etablierten Unternehmen, Kommu-
nen und Stadtwerken sowie der engen
Anbindung an fiihrende Hochschulen und
Forschungsinstitute.

Cé

Kontakt:

arise BadenCampus
Bahnhofstr. 35a

79206 Breisach am Rhein
Tel. 07667 2070023
hi@arise-accelerator.de

www.arise-accelerator.de
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Accelerator // AXEL

AXEL - Der Energie-Accelerator. Fiir Start-ups und
Visiondre mit Lésungen fur die Energiewirtschaft

Die Energiewende ist einer
der groiten Wachstumsmark-
te unserer Zeit. Neue Techno-
logien entstehen rasant, doch
der Weg von der Idee in den
Markt ist gerade im Energie-
sektor anspruchsvoll.

Hier setzt ,AXEL — Der En-
ergie-Accelerator” an, unter-
stltzt seit 2018 im Rahmen der
Landeskampagne ,Start-up
BW* Grunderinnen und Grun-
der, ihre Innovationen in trag-
fahige Geschaftsmodelle zu
verwandeln. Der Fokus ist klar:
Technologien, die die Ener-
giewirtschaft nachhaltiger,
effizienter und digitaler ma-
chen. Der Energiemarkt bie-
tet enorme Chancen, verlangt
Start-ups aber viel ab. Lange
Entwicklungszyklen, hohe
Kapitalbedarfe, komplexe Re-
gulierung und schwieriger Zu-
gang zu industriellen Kunden
bremsen junge Unternehmen
oft aus. AXEL hilft, diese Hur-
den gezielt zu Gberwinden.

Das Accelerator-Programm
verbindet praxisnahe Trainings
mit individuellem Coaching
und Zugang zum starken Netz-
werk von fokus.energie e.V.

280

Energie- und GreenTech-
Start-ups wurden von AXEL
seit 2018 unterstutzt

05 %

der betreuten Start-ups haben
ein Hardware-Produkt

aus Energiewirtschaft, Indus-
trie, Forschung und Investo-
ren. Start-ups erhalten Unter-
stlitzung entlang der frihen
Unternehmensphasen; von der
Produktentwicklung uber die
Pre-Seed- und Seed-Phase
bis zur Marktreife. Mehr als 280
Start-up-Teams aus der DACH-
Region haben die Programme
bereits durchlaufen, konnten
ihre Technologien weiterent-
wickeln, strategische Partner-
schaften aufbauen und Kapital
einwerben.

Mehrfach wurden AXEL-
Start-ups beim ,Start-up BW
Elevator Pitch“ als ,Start-up
des Jahres” in Baden-Wirt-
temberg ausgezeichnet. AXEL
ist damit mehr als ein Unter-
stutzungsprogramm: Der Ac-
celerator hat sich zu einem
wichtigen Schaufenster fur
Energieinnovationen entwi-
ckelt, bringt Griinderinnen und
Grinder mit Unternehmen, In-
vestoren und potenziellen Part-
nern zusammen. Programme,
Workshops und Demo Days
zeigen regelmasig, welche Lo-
sungen die Energiewirtschaft
der Zukunft pragen konnen.

Der Accelerator ist zentraler
Knotenpunkt fur Energieinno-
vation, unabhangig und neu-
tral, um aus ldeen Unterneh-
men werden zu lassen. Auch
auf europaischer Ebene wird
diese Arbeit wahrgenommen:
AXEL wurde als ,Deutsches
Top-10-Projekt 2025“ bei den
»European Enterprise Promo-
tion Awards“ ausgezeichnet.

>>

AXEL ist der Energie-Accelerator
in und far Baden-Wurttemberg.
Er fordert die Entwicklung von
Geschaftsideen fur Energiewende,
Klimaschutz und NachhaltigReit
und unterstdtzt die Grundung sowie
die unternehmerische
Entwicklung von Start-ups.

Die Ubersicht.

.......

oxel Al

Der Energie-Accelerator

Die Energiewende ist eine der gréB3ten He- Kontakt:
rausforderungen unserer Zeit. Sie sichert
Klima, Wirtschaft und Energieunabhéngig- AXEL - Der Energie-Accelerator
(c/o fokus.energie e.V.)
Haid-und-Neu-Strafle 7

76131 Karlsruhe

Tel. 072196492786
info@axel.energy

keit. Um sie zu meistern, braucht es Inno-
vationen. Hier setzt der Energie-Start-up-
Accelerator AXEL, initiiert vom Karlsruher
Netzwerk fokus.energie e. V., an.

www.axel.energy




16

Accelerator // Creative Energy

Accelerator Creative Energy Quantum Leap
— mit Rreativer Energie im B2B Hightech-Umfeld

Jederzeit und Uberall konnt
lhr Euch jetzt die Basics fur
Euren erfolgreichen Start im
Reverse-Classroom-Format
erarbeiten.

Spielt Euer kreatives Po-
tential fir Euer Start-up so
richtig aus — ohne Wartezeiten
und ohne Eintrittshiirden. lhr
bestimmt das Tempo und das
ist meist richtig hoch. Nutzt
die Videoplattform mit Uber
8 Stunden Content und lernt
dabei unsere Experts besser
kennen.

Konkret wird es dann bei
der individuellen Arbeit mit
diesen Expertinnen und Ex-
perten, wo lhr gemeinsam so
richtig kreativ loslegt. Von der
Geschéftsidee Uber das Erlos-
modell bis zum Markteintritt
und zur Finanzierung: es geht
um Euch und um Euren ganz
individuellen Weg.

Wir arbeiten branchen-
Ubergreifend und interdiszipli-
nar, aktuelle Schwerpunktthe-
men sind Energy Conversion
and Storage und die Quanten-
technologien. Gemeinsam fin-
den wir Lésungen fur gesell-

>>

Jederzeit, sofort und
uberall: hier seid lhr
richtig mit Euren Ideen.

24/7
1007

(fast) immer und zu
100 % uberall.

schaftlichen Wandel und eine
klimafreundliche Zukunft.

Die Teilnehmenden tref-
fen sich regelmagBig per Video
oder beim Grillen, um das Oko-
system voran zu bringen.

Wir sind immer und so-
fort zur Stelle, damit Ihr weiter
kommt. Keine ,,batches”, keine

Massenabfertigung. Individu-
elle Betreuung bei allen Schrit-
ten, die lhr gemeinsam mit uns
gehen wollt.

Ob alleine mit den Videos,
ob mit den Experts oder in den
Workshop-Gruppen: lhr be-
stimmt, was zu Euch am bes-
ten passt. Wir helfen Euch, das
Richtige zu finden und sind
auch sonst immer fiir Euch da.
Denn: Individuelle Unterstit-
zung fuhrt Euch schneller zum
Ziel und bis in internationale
Markte.

Auch auf Eurer person-
lichen Reise zu Unternehme-
rinnen und Unternehmern un-
terstlitzen wir Euch bei der Ent-
wicklung unternehmerischer
Kompetenzen mit dem mehrta-
tigen Workshop-Format ,,Fort-
schritt statt Vorsatze®“.

>>

Wenn ich etwas umsetzen wollte,
hat es mich schon immer genervt,

warten zu mussen — Euch sicher auch.
Wenn Ihr eine gute Idee habt, sollt

Quelle:
Creative Energy

Ihr sofort loslegen Ronnen. Dafur sind
wir da — (fast) 24/7 und mit un-
bandiger Motivation fur Eure Sache!

Ulrike Hudelmaier
Geschdftsfiihrerin

Die Ubersicht.

@

Creative Energy
Quantum Leap

Jederzeit, Gberall und sofort
von Frithphase bis Finanzierung

Videoplattform, Individuelle Beratung
nach Bedarf, Community, Workshops

Unterstutzt von unserem grofBartigen
Okosystem

.......
-----

o<

Kontakt:

Accelerator Creative Energy Quantum Leap
c¢/o TFU GmbH

Lise-Meitner-Strafie 9

89081 UIm

Ulrike Hudelmaier

hudelmaier@tfu.de

www.creative-energy-accelerator.de
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Accelerator // CyberLab

Warum Start-ups im Siidwesten schneller
wachsen - das CyberLab in Karlsruhe

Das CyberLab gehort zu
den fuhrenden Anlaufstel-
len fir technologiegetriebene
Start-ups im Siidwesten. Der
Accelerator unterstutzt Grin-
derinnen und Grinder dabei,
aus innovativen ldeen tragfa-
hige Unternehmen zu entwi-
ckeln und ihr Wachstum stra-
tegisch voranzutreiben.

Das CyberLab unterstutzt
IT-Start-ups und Gruandungsin-
teressierte mit digitalem Bezug
in Baden-Wurttemberg uber
alle Gruindungsphasen hinweg
- von der Geschéftsidee und
dem Markteintritt Gber die Fi-
nanzierung bis hin zur Wachs-
tumsphase. Das Angebot um-
fasst Griindungsberatung und
ein Accelerator-Programm fur
Start-ups aus den Bereichen
IT, Kiinstliche Intelligenz, Smart
Production und IT-Security so-
wie Mentoring, Infrastruktur,
Networking-Madglichkeiten, ein
aktives Business Angel Netz-
werk und eine lebendige Start-
up-Community.

Der CyberLab Accelerator
verbindet strukturierte Program-
me mit individueller Begleitung.
In einer Setup-Phase erhalten

71950

geschaffene Arbeitsplatze
durch CyberLab Start-ups

400

seit 2013 Start-ups im
Accelerator betreut

die Teams zentrale Werkzeuge
fur Produktentwicklung, Markt-
validierung und Geschaftsmo-
dellscharfung.  AnschlieBend
folgen Spezialisierungsan-
gebote, die auf die jeweilige
Wachstumsphase zugeschnit-
ten sind — von vertiefenden Mo-
dulen uber Investorenkontakte
und Start-up BW Pre-Seed bis
hin zu Workshops, Netzwerk-
events und Formaten wie CEO-
oder CTO-Circles.

Ein besonderes Merkmal
ist die enge Einbindung in das
regionale Innovationsokosys-

tem. Start-ups profitieren von
mehr als 200 Mentorinnen
und Mentoren aus der Praxis
sowie von direkten Kontakten
zu Unternehmen, Forschungs-
einrichtungen und Investorin-
nen und Investoren. Gleich-
zeitig bleibt das Programm
bewusst langfristig angelegt:
Auch nach dem offiziellen Ac-
celerator-Programm  bleiben
die Teams Teil der Community,
werden betreut und erhalten
weiterhin Zugang zu Wissen,
Netzwerk und Infrastruktur.

Das CyberLab wird vom
Hightech.Unternehmer.Netz-
werk. CyberForum e. V. betrie-
ben, das mit seinen 1.200 Mit-
gliedsunternehmen seit 1997
die Basis fiir die erfolgreiche
Unterstutzung von Griinderin-
nen und Grunder bildet. Damit
ist das CyberLab nicht nur ein
Accelerator, sondern ein zent-
raler Knotenpunkt fur techno-
logieorientierte Grindungen
in Baden-Wirttemberg und
bietet Unternehmen einen
starken Zugang zu innovati-
ven Start-ups.

>>

Seit 1997 ist Start-up-Support Teil
unserer DNA. Der CyberLab
Accelerator verbindet Start-up-Speed
mit der Erfahrung des CyberfForum
als starRes IT-UnternehmernetzwerR.
In unserem Okosystem treffen Grin-
derinnen und Grunder auf Know-how,
Netzwerke und Praxis — fur nach-
haltiges Wachstum mit Strahlkraft weit
Uber die Region hinaus.

o
<
<
o
o
>
o
P
©
S
]

Daniel Karszt
Head of CyberLab

Die Ubersicht.

&7 CyberLab Spaces mit Co-Working-,

Ez Biiro- und Produktionsfléchen
¥
v“/ Workshops, CEO- und CTO-Circles

CyberLab

HIGHTECH. GRUNDER. SCHMIEDE.

Start-up-Community und Alumni-Netzwerk

langfristige Begleitung liber die Accelerator-
Phase hinaus

Accelerator-Programm fir IT-, KI-, Smart-
Kontakt:

Production- und IT-Security-Start-ups

Uber 200 Mentorinnen und Mentoren aus . CyberForume.V.

der Praxis T T Haid-und-Neu-StraBe 18
; 76131 Karlsruhe

Tel. 0721602 897-0

Nicolai Droll

lab@cyberforum.de

Zugang zu Investorinnen und Investoren ,,-:-'. <
und Business Angels 4

enge Vernetzung mit Unternehmen und
Forschung
www.cyberlab-karlsruhe.de
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Accelerator // ESA BIC BW

ESA BIC BW - das Business Incubation Centre

Baden-Wotrttemberg

Die Europaische Raum-
fahrtagentur (ESA) unterstitzt
mit dem Business Incubation
Centre  Baden-Wirttemberg
(ESA BIC Baden-Wirttemberg)
Start-ups bei der Entwicklung
und Kommerzialisierung in-
novativer Geschaftsideen mit
Raumfahrtbezug. Ziel ist es,
Unternehmerinnen und Unter-
nehmer dabei zu helfen, ihre
Technologien zu marktfahigen
Produkten weiterzuentwickeln
und ihr Unternehmen aufzu-
bauen. Jahrlich werden 15-20
Start-ups aufgenommen. Or-
ganisiert wird das Programm
von der IHK Reutlingen.

Seit 2007 uUbernimmt die
Industrie- und Handelskam-
mer (IHK) Reutlingen Manage-
mentaufgaben im  Bereich
Raumfahrt fir alle zwolf IHKs
in Baden-Wirttemberg. Dort
wurden internationale Innova-
tionswettbewerbe wie Galileo
Masters, ESNC und Coperni-
cus Masters betreut. Seit 2018
ist auch das ESA BIC Baden-
Wirttemberg angesiedelt. Ein
Team von vier Mitarbeitenden
unterstutzt Start-ups.

150

Mio. €

Folgefinanzierungen fir ESA-BIC-
Start-ups und Alumni aus offentli-
chen und privaten Kapitalquellen

Unterstiitzungsleistungen
fir Start-ups
Im Inkubationsprogramm

erhalten Start-ups u.a.:

* bis zu zwei Jahre Inkubation

« bis zu 60.000€ Forderung
ohne Beteiligungsabgabe fur
Produkt- und IP-Entwicklung

« technische Unterstilitzung
durch Experten aus der Regi-
on sowie von ESA und DLR

 Rechts- und IP-Beratung

» Business Coaching und
Mentoring

« Zugang zu Industriepartnern,
Investoren und Netzwerken

« Unterstiitzung bei der
Kapitalbeschaffung sowie
Workshops

Auch Start-ups ohne di-
rekten Raumfahrtbezug wer-
den bei der Identifikation einer
~Space Connection® unter-

stutzt. Die Programme rich-
ten sich an Grinderinnen und
Grunder, die Anwendungen
auf Basis von Satellitennavi-
gation, Erdbeobachtung oder
Satellitenkommunikation ent-
wickeln oder Raumfahrttech-
nologien in anderen Branchen
einsetzen.

Einbindung in das europii-
sche ESA-BIC-Netzwerk

Das ESA BIC Baden-Wurt-
temberg ist Teil des europai-
schen  ESA-BIC-Netzwerks
mit 36 Zentren in 23 Landern.
Seit 2004 fordern die ESA
BICs Start-ups und starken
das Innovationsokosystem im
Space-Sektor.

Durch das Netzwerk erhal-
ten Start-ups Zugang zu inter-
nationalen Partnern, Markten
und Kooperationen.

>>
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Der Weltraum gilt als neue Frontier
der Innovation und stark wachsender

Markt. Die zentrale Aufgabe

besteht jetzt darin, das Potenzial von

Erdbeobachtung und weiteren Raum-
fahrttechnologien in marRtfahige
terrestrische Geschaftsmodelle zu

Ubersetzen und wirtschaftliche Wert-

schopfung zu schaffen.

Daniel Welz
Head of Finance, Business &
Investor Relations

Die Ubersicht.

Unterstutzung fur Start-ups mit einer
Space Connection aus Baden-Wirttem-
berg bei der Entwicklung marktfahiger
Produkte.

Wir helfen auch ,,Non-Space” Start-ups,
ihre Space Connection zu finden und zu
entwickeln.

Bis zu 60.000 € equity-freie Férderung.

technische Expertise der ESA und DLR
IP-Beratung, Business Coaching

Zugang zu Industrie, Investoren und dem
europaweiten ESA-Netzwerk.

Kontakt:

ESA BIC
Baden-Wiirttemberg
Hindenburgstr. 54,
72762 Reutlingen
.é Tel. 07121201 - 158
info@reutlingen.ihk.de

.......
.....

www.esa-bic-bw.de
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Accelerator // Finance Accelerator

Finance Accelerator — Dein Ansprechpartner
fur Finanzierungsthemen

Der Finance Accelerator der
Boerse Stuttgart Group unter-
stitzt dein Start-up auf dem
Weg zur erfolgreichen Finan-
zierung. Unabhéngig, kosten-
frei und mit einem Team aus Fi-
nanzierungsexperten begleiten
wir dich durch den gesamten
Finanzierungsprozess deines
Start-ups. Wir 6ffnen dir Tiren
zu Business Angels und VCs,
unterstitzen bei Start-up BW
Pre-Seed und machen deinen
Finanzplan sowie dein Read
Deck bereit fur den Pitch. Mit
unserem starken Netzwerk aus
renommierten Partnern erhaltst
du Zugang zu Wissen, Kontak-
ten und Losungen, die dein
Wachstum beschleunigen. Of-
fen fur Start-ups aller Branchen
und in jeder Wachstumsphase.

Early Stage:

In der frihen Phase dei-
nes Start-ups ist die richtige
Finanzierung entscheidend.
Wir helfen dir, die passende
Finanzierung zu finden, damit
aus deiner Vision ein tragfahi-
ges Geschaftsmodell wird. Mit
unserem Netzwerk und unse-
rer Erfahrung begleiten wir
dich auf dem Weg zum Proof
of Concept.

>>

We make money
happen.

*/0

Partner

90

betreute Teams
(seit Ende 2024)

Scale up Stage:

Du hast deinen Proof of
Concept erfolgreich abge-
schlossen und madchtest nun
wachsen? Wir unterstltzen
dich dabei, die richtigen Kapi-
talquellen zu erschliefen, um
dein Wachstum zu beschleu-

nigen und dein Unternehmen
professionell weiterzuent-
wickeln. Fur den Sprung vom
Start-up zum starken Player.

Later Stage:

In der spateren Phase
braucht es eine Uberzeugende
Equity Story und die passen-
den Investoren. Wir helfen dir,
deine Erfolgsgeschichte klar
zu positionieren und Kapital-
geber zu gewinnen, die dein
Unternehmen auf das nachste
Level bringen. Fur maximale
Wertsteigerung und nachhal-
tigen Erfolg.

Netzwerk:

Mit  unserem Netzwerk
schaffen wir Raume, in denen
du echte Chancen entdeckst:
Du triffst auf erfahrene Exper-
tinnen und Experten, lernst aus
erster Hand, welche Finanzie-
rungsstrategie flr dein Start-up
richtig ist, und erhaltst Zugang
zu den neuesten Entwicklun-
gen im Investoren-Okosystem.
Gleichzeitig vernetzen wir dich
gezielt mit potenziellen Part-
nern und Investoren, die dein
Start-up weiterbringen konnen.
So werden aus Begegnungen
konkrete Moglichkeiten.

>>
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Wir bieten umfassende Unter-
stutzung bei der Finanzierung deines

Start-ups. Egal, ob du in der

Fruhphase bist oder skalieren moch-
test, mit Erfahrung und Netzwerk
bringen wir dein Start-up voran.

Kati Nayeri
Head of Accelerator

Die Ubersicht.

FINANCE
© ® ACCELERATOR

Fir Start-ups aus allen Branchen

Wir helfen dabei, die passende
Finanzierung fiir dein Start-up zu finden

MaBgeschneiderte Beratung

Wir sind Start-up BW Pre-Seed
Betreuungspartner

Umfassendes Investorennetzwerk

Alle Angebote sind kostenlos

Kontakt:

Finance Accelerator
Borsenstrafie 4

70174 Stuttgart

Lisa Lang
lang@stuttgart-financial.de

www.finance-accelerator.de
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Accelerator // FoodBRYCKE

FoodBRYCKE - der Accelerator ftir
AgriFoodTech Start-ups

Der FoodBRYCKE Accele-
rator unterstitzt Grindungs-
teams aus dem AgriFoodTech-
Sektor dabei, aus innovativen
Ideen tragfahige Geschafts-
modelle zu entwickeln. Das
Programm richtet sich be-
wusst auch an Personen, die
sich noch in einer sehr fri-
hen Phase befinden und ihre
Grindungsidee erst validieren
mochten.

Uber mehrere Monate hin-
weg arbeiten die Teams inten-
siv _an Problem-Solution-Fit,
Geschaftsmodellentwicklung,
Marktzugang und Finanzie-
rung. Workshops, individuelles
Coaching sowie der Austausch
mit erfahrenen Griinderinnen
und Grindern aus der Bran-
che bilden das Fundament des
Programms.

>>

Hier wachsen Ildeen
zu AgriFoodTech
Start-ups.

taglich trifft jeder Mensch
Entscheidungen zur eigenen

Erndhrung — ein enormes
Innovationsfeld fiir Start-ups

10

Milliarden Menschen bis 2050
Die nachhaltige Erndhrung einer
wachsenden Weltbevélkerung
gehdrt zu den groflen Heraus-
forderungen unserer Zeit.

Ein besonderer Fokus liegt
auf der Verbindung von Wis-
senschaft, Unternehmertum
und Praxis. Durch die enge
Zusammenarbeit mit der Uni-
versitdt Hohenheim und der
Wirtschaftsforderung der Lan-
deshauptstadt Stuttgart er-
halten die Teams Zugang zu
relevanten Partnern aus For-
schung, Industrie und dem
Start-up-Okosystem.

>

Ein Start-up grundet niemand im
luftleeren Raum. Es braucht
ein Umfeld, das Turen offnet — genau
das bauen wir in Stuttgart auf.

Johanna Gijsje Slowik

Start-up-Facilitator

FoodBRYCKE Accelerator

Die Ubersicht.

Kohortenbasierter Accelerator flr
AgriFoodTech Start-ups

Fokus auf frihe Griindungsphase und
Ideenvalidierung im AgriFood-Kontext

Workshops, Mentoring und 1:1 Coaching

Zugang zu Forschung, Industrie und
Start-up-Netzwerk

Demo Day mit Investoren und
Okosystempartnern

o<

Kontakt:

Landeshauptstadt Stuttgart

Abteilung Wirtschaftsforderung (OB/82)
Marktplatz 1

70173 Stuttgart

Dr. Tobias Durr

tobias.duerr@stuttgart.de

www.foodbrycke.uni-hohenheim.de
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Accelerator // GROUNDBREAKERS

GROUNDBREAKERS - Accelerator fur Start-ups
der Bau- und Immobilienbranche

Die Bau- und Immobilien-
wirtschaft steht vor grof3en He-
rausforderungen.  Steigende
Kosten, Fachkraftemangel, am-
bitionierte Klimaziele und der
Druck zur Digitalisierung ver-
langen nach neuen Ldsungen.
Auch die Steigerung der Pro-
duktivitat bleibt eine zentrale
Aufgabe der Branche. Um diese
Transformation zu bewaltigen,
ist sie starker denn je auf In-
novationen angewiesen. Start-
ups spielen dabei eine wichtige
Rolle, weil sie neue Techno-
logien, Geschéaftsmodelle und
Denkweisen einbringen.

Hier setzt der GROUND-
BREAKERS Accelerator an. Das
Programm bringt Start-ups mit
Unternehmen aus der Bau-
und Immobilienwirtschaft zu-
sammen, um Innovationen
gemeinsam in die Praxis zu
bringen. Ziel ist es, Kooperatio-
nen anzustof3en und Losungen
schneller dort einzusetzen, wo
sie gebraucht werden.

Im Zentrum des dreimo-
natigen Programms steht die
Zusammenarbeit zwischen
Start-ups und Unternehmen.
Bereits am ersten Tag tref-

>>

Let’s get things
under construction!

000

Start-ups befinden sich in
unserem Netzwerk

200

Unternehmen der Bau-
und Immobilienbranche in
unserem Okosystem

fen die teilnehmenden Teams
auf Unternehmenspartner
aus dem GROUNDBREAKERS
Netzwerk. In ersten Gespra-
chen lernen sich Start-ups
und Unternehmen gegenseitig
kennen, tauschen sich uber
konkrete Herausforderungen
aus der Praxis aus und pri-

fen gemeinsam, wo Lésungen
der Start-ups einen Mehrwert
schaffen kdnnen.

Wahrend des Programms
werden diese Gesprache in-
tensiviert und in konkrete Pi-
lotprojekte Uberfuhrt. Parallel
dazu unterstitzt eine funfwo-
chige Sales Masterclass die
Teams dabei, ihren Vertrieb ge-
zielt aufzubauen. Zudem bringt
GROUNDBREAKERS die Start-
ups zu wichtigen Branchen-
events, ermdoglicht Auftritte
auf relevanten Bihnen und
organisiert Pitch Events vor
Unternehmen. So erhalten die
Teams frih Zugang zum Markt.

Das Programm richtet sich
an Start-ups aus den Bereichen
ConTech und PropTech. Vor-
aussetzung fur die Teilnahme
ist ein starkes Team mit einem
funktionsfahigen Prototypen,
der in der Praxis einsetzbar ist.
Ziel ist es, Losungen gemein-
sam mit Unternehmen zu tes-
ten und weiterzuentwickeln. So
entstehen Partnerschaften, die
Innovationen schneller in die
Anwendung bringen und die
Transformation der Branche
vorantreiben.

>>
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Die Bau- und Immobilienbranche
steht vor grof3en Veranderungen.
Wir bringen Start-ups, Unternehmen
und Investorinnen und Investoren
zusammen, damit gute Ideen
schneller in der Praxis anRommen.

Elena Schon
Co-Founder von
GROUNDBREAKERS

Die Ubersicht.

voller Fokus auf die Bau- und
Immobilienbranche

Ziel ist die Initiierung von Pilotprojekten

Direkter Zugang zu Unternehmen der
gesamten Wertschopfungskette

Enges Netzwerk von PropTech- und
ConTech-Investorinnen und Investoren

In ganz Deutschland aktiv — und bald
auch in Europa

Besucheradresse:

GROUNDBREAKERS
Breitscheidstrafie 2

70174 Stuttgart

info@ GROUNDBREAKERS.io

www.groundbreakers.io
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Accelerator // Life Science

Life Science Accelerator BW - Entrepreneurship
fur Life-Science-Innovationen

Der Life Science Acce-
lerator Baden-Wirttemberg
(LSA BW) unterstiitzt wissen-
schaftsbasierte  Griindungs-
teams aus den Bereichen
Biotechnologie, Medizintech-
nologie, Diagnostik und Digital
Health auf ihrem Weg von der
Forschung zum erfolgreichen
Unternehmen. Ziel des Pro-
gramms ist es, vielverspre-
chende wissenschaftliche
Ideen schneller in marktfahige
Produkte und Losungen fur
Patienten, das Gesundheits-
system und die Industrie zu
Uberfuhren.

Viele innovative Technolo-
gien entstehen in Hochschu-
len, Forschungseinrichtungen
und Kliniken. Der Schritt von
der wissenschaftlichen Entde-
ckung zur Unternehmensgrin-
dung ist jedoch komplex und
mit vielfaltigen Herausforde-
rungen verbunden, die von re-
gulatorischen Anforderungen
Uber Finanzierungsstrategien
bis hin zur Entwicklung eines
tragfahigen Geschéaftsmodells
reichen.

Der LSA BW setzt genau an
dieser Schnittstelle an und ver-

>>

Accelerating life
science Start-ups,
turning scientists into
entrepreneurs.

Investoren waren beim
Life Science Investors Day
2025 vor Ort

mittelt Forschenden das unter-
nehmerische Know-how, das
fir den Aufbau eines erfolgrei-
chen Start-ups erforderlich ist.
Im Rahmen eines strukturier-
ten Programms erhalten die
Teams individuelles Coaching
sowie Zugang zu einem bran-
chenspezifischen  Netzwerk
aus beispielsweise Industrie-
partnern, Investoren, erfahre-
nen Unternehmern und regu-
latorischen Experten aus dem
In- und Ausland. Workshops,

Mentoring und Pitch-Formate
unterstutzen sie dabei, Tech-
nologie, Geschéaftsmodell und
Finanzierungsstrategie gezielt
weiterzuentwickeln.

Der Accelerator verbindet
die wissenschaftliche Exzel-
lenz der Life-Science-Regio-
nen Mannheim und Heidel-
berg mit unternehmerischer
Expertise und einem starken
Partnernetzwerk. So entsteht
ein Umfeld, in dem Forschen-
de ihre Innovationen gezielt in
Richtung Ausgrindung wei-
terentwickeln und zur Investi-
tionsreife flihren konnen.

Der LSA BW ist eine ge-
meinsame Initiative der Tech-
nologiepark Heidelberg GmbH,
des Heidelberg Start-up Part-
ners e.V., des MAFINEX Grin-
derverbund e.V. sowie der
Wirtschafts- und Strukturfor-
derung der Stadt Mannheim.
Das Programm wird im Rah-
men von Start-up BW durch
das Ministerium fur Wirtschaft,
Handwerk und Tourismus Ba-
den-Wurttemberg gefordert.

>

Viele wissenschaftliche Durch-
bruche scheitern nicht an der ldee,
sondern an der Umsetzung.
Unser Ziel ist es, Forschende zu
befahigen, aus ihrer Innovation
ein erfolgreiches Unternehmen
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aufzubauen.
Dr. Bodo Bruickner & Markus Biihler
Koordinatoren des Life Science
Accelerator BW
Die Ubersicht.
o

LIFE SCIENCE
ACCELERATOR

Baden-Wirttemberg

Life Science Investors Day Heidelberg: Kontakt:

Start-ups pitchen vor Investoren

Clinical Innovation Meeting: Vernetzung
von Start-ups mit Kliniken

Trinational Healthtec Days: Partner aus
Deutschland, Frankreich und der Schweiz
informieren zu Market Access

Life Sciene Accelerator BW
Technologiepark Heidelberg GmbH
Im Neuenheimer Feld 582

69120 Heidelberg
Markus.buehler@heidelberg.de

www.lifescience-bw.de
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Accelerator // M.Tech Accelerator

M.Tech Accelerator — Manufacturing,
Engineering und Mobility

Der M.TECH Accelerator
unterstutzt technologieorien-
tierte Grunderinnen und Griin-
der dabei, innovative ldeen in
marktfdhige Losungen zu ent-
wickeln. Das Programm richtet
sich an frihphasige Start-ups,
die ihre technologischen Inno-
vationen strukturiert weiter-
entwickeln und schneller in
den Markt bringen mdchten.
Mit Fokus auf Mobility, Manu-
facturing und Engineering be-
gleitet der Accelerator Teams,
die an zukunftsweisenden
Technologien arbeiten und ihr
Geschaftsmodell gezielt auf-
bauen und skalieren wollen.
Der Accelerator wird in Koope-
ration mit der Wirtschaftsfor-
derung Region Stuttgart (WRS)
und der Landeshauptstadt
Stuttgart umgesetzt.

Der Accelerator basiert auf
drei zentralen Saulen. In praxis-
nahen Intensivtagen vermitteln
erfahrene Expertinnen und Ex-
perten in kompakten Semina-
ren das notwendige Know-How
fir den nachhaltigen Aufbau
eines Start-ups. Die Themen
reichen von Investierende-
nansprache und Finanzierung
uber Product-Market-Fit und

>>

Creating the New
Mittelstand — from
Start-up ideas
to industry impact.

200

technologieorientierte Start-ups
wurden bei der Entwicklung ihres
Geschéaftsmodells und auf dem Weg
zum Markteintritt begleitet

Uber das bwcon-Netzwerk
erhalten Start-ups Zugang zu rund
700 Unternehmen aus Industrie,
Mittelstand und Technologie
— fur Kooperationen, Pilotprojekte
und erste Kundenkontakte.

B2B-Vertrieb bis hin zu Team-
aufbau und Schutz geistigen
Eigentums. Den Abschluss bil-
det eine Schreibwerkstatt, in
der die Teams einen One-Pa-
ger zur Ansprache potenzieller
Kapitalgeberinnen und Kapital-
geber erarbeiten. Das Format
entsteht in enger Zusammen-
arbeit mit den Business Angels
Region Stuttgart e.V., die mit
fachlichem Input und direktem
Feedback die Weiterentwick-
lung der Unterlagen begleiten.
Erganzend erhalten die Teams
individuelle Coachings, die auf
ihre aktuellen Herausforderun-
gen abgestimmt sind. In den
Sessions erhalten die Teams
beispielsweise Unterstlitzung
bei strategischen Entschei-
dungen, der Weiterentwicklung
des Geschaftsmodells oder
der Vorbereitung des Markt-
eintritts. Die dritte Saule bilden
Netzwerk- und Community-
Events. Der M.TECH Accelera-
tor bringt Start-ups auf relevan-
te Veranstaltungen und bindet
sie aktiv in das Industrie- und
Innovationsnetzwerk der betei-
ligten Akteure ein. So entstehen
wertvolle Kontakte zu etablier-
ten Unternehmen und poten-
tiellen Partnern.

>>

Der MLTECH Accelerator bringt
regelmanig starke Grundungsteams
hervor. Als Business Angel
schatze ich besonders, wie gezielt
die Teams im Programm auf
Markt, Kunden und Investoren vor-
bereitet werden.

Quelle: M.TECH

33

Frank Motte
Vorstandsvorsitzender Business
Angels Region Stuttgart e. V.

Die Ubersicht.

M.TECH
ACCELERATOR

netzwerk

Zugang zu Industrie- und Innovations-

Teilnahme an Messen und Veranstaltungen
fur Sichtbarkeit

Intensivtage mit Seminaren rund um
Unternehmertum

Individuelles Coaching durch Expertinnen
und Experten

Unterstutzung bei Geschaftsmodell-
entwicklung

Erlangung von Investor Readiness

Kontakt:

M.Tech Accelerator
Seyfferstrafle 34

70197 Stuttgart

Tel. 0179 4366541
harnisch-schreiber@bwcon.de

www.bwcon.de/mtech
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Accelerator // move +

move+ Accelerator — Mobilitat und Energie

move+ ist der Start-up
Accelerator der Bodenseere-
gion und unterstutzt Grinde-
rinnen und Grlinder dabei, ihre
Ideen in marktféahige Losungen
zu verwandeln. Mit einem star-
ken Netzwerk aus Industrie,
Wissenschaft, Kommunen und
regionalen Partnern begleitet
move+ junge Unternehmen
von der ersten Idee bis zur Ska-
lierung — praxisnah, persénlich
und mit Fokus auf die grofien
Zukunftsthemen Mobilitat,
Energie und nachhaltige Trans-
formation. Als Accelerator von
Grindern fur Grlnder bietet
move+ Zugang zu Expertise,
Testfeldern, Pilotkunden und
Kapitalgebern. Durch die enge
Zusammenarbeit mit starken
Partnern wie der Zeppelin Uni-
versitat, ZF und dem Stadtwerk
am See entstehen Verbindun-
gen, die Start-ups echte Tu-
ren 6ffnen — zu Unternehmen,
Markten und Méglichkeiten.

Unsere Mission

Wir wollen die Bodensee-
region zu einem der starksten
Innovationsrdume  Deutsch-
lands machen - indem wir
Menschen, Ideen und Organi-
sationen zusammenbringen,

>>

Man muss nur wollen
und daran glauben,
dann wird es gelingen.

Graf Ferdinand von Zeppelin

Friedrichshafen hat
mehr als

2000

Sonnenstunden im Jahr
und damit mehr als Konstanz
und der Durchschnitt von BW

Im move+ Accelerator hat
man Zugang zu mehr als

Mobilitatsformen als Test-
moglichkeiten, inkl. Zeppelin
und Seilbahnen und damit
mehr als San Francisco

die die Mobilitdt und Energie-
versorgung von morgen ge-
stalten. move+ versteht sich
dabei als Bricke zwischen
Start-ups und Mittelstand, zwi-
schen Vision und Umsetzung.

Unser Anspruch

Bei move+ glauben wir da-
ran, dass echte Innovation dort
entsteht, wo Menschen zu-
sammenkommen, ldeen ernst
genommen werden und Zu-
sammenarbeit auf Augenhohe
stattfindet.

Wir schaffen die Raume,
Netzwerke und Programme, in
denen diese Innovation Wirk-
lichkeit wird.

Quelle: Move+
(KI generiert)

>

Logic will get you from
A to B. Imagination will take
you everywhere.

Albert Einstein

Quelle: Move+

Martina Epple
Leitung Programmmanagement,
Partnerschaften und Planung

Die Ubersicht.
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movet

Beschleunigt Start-ups in Mobilitat
und Energie

Verbindet Griinder mit Kapital und
Testfeldern

Ermdglicht echte Pilotprojekte

Eingebunden in Netzwerk von Corporates
und Mittelstand

move+ Accelerator
Am Seemooser Horn 20
88045 Friedrichshafen
Sebastian Grimm
info@moveplus.ac

www.moveplus.ac
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Accelerator // Sandbox

Sandbox — Software Accelerator
fur die Vorgrindungsphase

Die ersten Schritte sind fur
Start-ups oft die grofite Hiirde.
Oft gibt es noch kein vollstan-
diges Team, kein marktreifes
Produkt und noch keine Kun-
den. Viele Grunderinnen und
Grunder arbeiten zunachst ne-
ben Studium, Forschung oder
Beruf an ihrer Idee — und gera-
de an diesem Punkt scheitern
viele Vorhaben: Der Schritt in
die Vollzeitgriindung ist finan-
ziell, organisatorisch und per-
sonlich oft kaum zu stemmen.

Hier setzt die Sandbox an.
Als Software Accelerator fur
die Vorgriindungsphase unter-
stutzt sie technisch innovative
Start-ups aus ganz Baden-
Wirttemberg dabei, aus einer
frihen Idee ein tragfahiges
Grundungsvorhaben zu ent-
wickeln.

Anders als viele Program-
me arbeitet die Sandbox heu-
te nicht mehr als klassisches
Kohortenmodell mit vielen
Workshops und standardisier-
ten Inhalten, sondern setzt auf
persdnliche 1:1-Begleitung und
konkrete Umsetzung. Im Mit-
telpunkt steht, was in dieser
Phase wirklich zahlt: sofort

>>

Hier beginnt der Weg
von der Idee zur ersten
Finanzierung.

+3 Mio

Fordermittel fir Sandbox
Start-ups allein im Jahr 2025

passende Fordermittel zu er-
schlieBen (EXIST, JI, IGP, DATI)
und Zeit fiir die Entwicklung ei-
nes ersten MVP zu gewinnen,
schnell Pilotprojekte mit Un-
ternehmen anzubahnen und
die Grundlage fiir erste Finan-
zierungsrunden zu schaffen.

Dafiir kombiniert die Sand-
box individuelle Betreuung mit
dem Zugang zur Wirtschafts-
forderung Region Stuttgart,
Impact Hub, Hochschule der
Medien Stuttgart und weiteren
starken  Partnernetzwerken.

Teams arbeiten eng mit festen
Start-up-Coaches, Tandems
und akademischen Mento-
ren zusammen und konnen
zusatzlich spezialisierte Ex-
perten fir konkrete Heraus-
forderungen einbinden. Hinzu
kommen Angebote wie Co-
founder Matching mit einem
der grofiten Talentpools der
Region, Student-in-Residence
und  Forschungsanbindung,
Coworking sowie Sichtbarkeit
auf wichtigen Events und Mes-
sen in Baden-Wurttemberg.

Ein besonderer Schwer-
punkt liegt auf dem spezia-
lisierten EXIST-Fasttrack fir
Software-Start-ups. Hier be-
gleitet die Sandbox Teams eng
dabei, ihre Erfolgschancen auf
Forderprogramme wie das
EXIST-Grundungsstipendium
deutlich zu erhéhen und im
nachsten Schritt Anschluss an
weitere Forderungen, Start-
up BW Pre-Seed und erste
Business Angels zu finden. So
entsteht aus einer frihen Idee
Schritt fur Schritt ein grin-
dungsreifes Software-Start-up.

>>

Far viele Sandbox-Teams ist
das EXIST-Grundungsstipendium
der Wendepunkt: 120.000€

37

Quelle: Sandbox

schaffen den Ubergang von der Idee
nebenher zum Start-up in Vollzeit.

Veljko Sekelj
Start-up Manager

Die Ubersicht.

I

°0

Noo |

2025 erhielten 11 unserer Teams EXIST,
und 6 weitere Alumni gemeinsam mit
ersten Business Angels eine Start-up BW
Pre-Seed Finanzierung

Wir bauen starkere Start-ups: 5 Jahre nach

Ende der EXIST-Forderung sind knapp

80% der Grindungen noch aktivam Markt

Sandbox als Zuhause: Im Durchschnitt
bleiben Griindungsteams Uber 2 Jahre in
unserer Betreuung

28% finden Cofounder direkt Giber das

Sandbox-Netzwerk oder das Student-in-
Residence Programm

50 % profitieren von der Hochschulanbindung
und werden Uber Professorinnen und Pro-
fessoren oder studentische Projekte direkt in
anwendungsnahe Forschung eingebunden

Flexibler Einstieg: in unserem Playpark
Coworking oder hybrid — Bewerbungen sind
jederzeit moglich!

Kontakt:

....... Sandbox Accelerator
Hochschule der Medien
NobelstraBBe 10
<& 70569 Stuttgart

hallo@sandbox-stuttgart.de

www.sandbox-stuttgart.de
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Accelerator // smart green Hub

smart green Hub - Empowering
GreenTech Entrepreneurs!

Smart Green ermdoglicht
die wirtschaftliche Umsetzung
von GreenTech Innovationen
und verbindet dafiir Start-ups
mit Mittelstand, Forschung
und Kapital. Was 2014 als fru-
he Unterstitzungsstruktur fir
nachhaltige Start-ups in Ba-
den-Wirttemberg begann, er-
hielt 2017 mit dem Landesac-
celerator fir Green-Tech neue
Reichweite und entwickelte
sich 2024 zu einem themen-
spezifischen Innovationshub
weiter.

Start-ups werden durch
Smart Green langfristig und
individuell bis zum Ubergang
in Markt und Wachstum be-
gleitet. Der thematische Fokus
liegt auf Innovationen in den
Bereichen Energy Tech, Cons-
truction, Circular Economy
sowie Environment Tech. Be-
sonders technologieorientierte
Ausgrundungen werden dabei
unterstltzt, wissenschaftliche
Erkenntnisse in unternehme-
rische Anwendung zu Uber-
flhren. Je nach Entwicklungs-
stand entstehen passgenaue
Formate — von der Geschafts-
modellentwicklung Uber Fi-
nanzierungsstrategien bis zur

>>

Wir gestalten die
ndchste Ara des Wirt-
schaftens in Europa:
smart, zirkular, net-zero.

800

Start-ups mit
Mittelstand vernetzt

500

Teams begleitet

Gewinnung erster Kundinnen
und Kunden. Smart Green
unterstutzt zudem bei der Ent-
wicklung passender Finanzie-
rungsstrategien und erdffnet
Zugang zu Venture Capital, Im-

pact-Investoren, Family Offices
und strategischen Investoren.

Mit Venture Clienting ver-
bindet Smart Green Start-ups
gezielt mit mittelstandischen
Unternehmen und schafft fri-
he Marktanwendungen fir in-
novative Losungen. Start-ups
gewinnen erste Referenzen
und wirtschaftliche Perspek-
tiven, wahrend Unternehmen
Zugang zu neuen Technologien
fur Produkte, Prozesse und
strategische Innovationsfelder
erhalten. Die Verbindung bei-
der Zielgruppen schafft wirt-
schaftlich relevante Synergien
und tréagt dazu bei, nachhaltige
Technologien schneller in die
breite Anwendung zu bringen.

Smart green entwickelt ein
europaweites GreenTech Netz-
werk, das Mehrwert fur Start-
ups, Unternehmen, Forschung
und Kapitalgeber erzeugt.
Durch thematische Tiefe ent-
stehen relevantere Verbin-
dungen, die wirtschaftliche
Anwendung von Innovationen
beschleunigen.

>>

Weniger Sales-Aufwand, mehr
Geschwindigkeit: Wenn euer ProduRt

fertig ist, matchen wir euch gezielt
mit Ruratierten Unternehmen und

Quelle: smart
green Hub

deren Rlar definierten Innovations-
challenges. Das ist der direRteste Weg
zu Entscheiderinnen und Entscheidern

und zu starkRen Referenzen.

Dr. Anja Mader
Venture Clienting
Managerin

Die Ubersicht.
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’/ smart
green

Innovationshub fir GreenTech-
Innovationen

Fokus Hard- und Softwarelésungen
im B2B-Sektor

GreenTech Fokus-Branchen: Energy,
Circular Economy, Building, Umwelttechnik

Netzwerk aus Start-ups, Mittelstand,
Venture Capital und Forschung

Aktiv in Deutschland und Europa

.::. <

Kontakt:

Smart Green Hub

Grunhof GmbH
Belfortstrafie 52

79098 Freiburg im Breisgau
hello@smartgreen-tech.com

www.smartgreen-tech.com
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Accelerator // Stoff im Kopf

Stoff im Kopf — Deutschlands Accelerator flir
textile Innovation und nachhaltige Materialien

Seit 2018 begleitet Stoff im
Kopf Griinderinnen und Grin-
der und Start-ups auf ihrem
Weg, aus innovativen Ideen
marktfahige Produkte und Un-
ternehmen zu entwickeln. In 13
Durchgangen haben wir bereits
Uber 230 Teams aus der Textil-
und Fashion-Tech-Branche so-
wie nachhaltige Tech-Projekte
voran gebracht und begleitet.
Unsere Unterstlitzung flhrte
zu erfolgreichen Deals bei ,,Die
Hohle der Lowen® und innova-
tiven Patenten — darunter ein
wasserabweisendes Hightech-
Garn sowie ein Oko-Leder, das
kurz vor dem Einsatz bei Volks-
wagen steht.

Unser 4-monatiges Pro-
gramm  kombiniert  Work-
shops, individuelles Mentoring
und Coaching mit Zugang zu
Laboren in ganz Deutschland.
Besonders hervorzuheben: die
Labore der Hochschule Reut-
lingen — mit einem Maschi-
nenpark, der europaweit na-
hezu einmalig ist. Hier kénnen
unsere Teams ihre Prototypen
testen und Geschaftsmodelle
praxisnah weiterentwickeln.

>>

Wir bringen textile
Innovationen aus dem
Kopf in den MarRt.

Rund

100

Griindungen sind aus dem
Accelerator enstanden

Die Start-ups profitieren
von einem breiten Netzwerk
aus 53 Coaches und Mento-
ren mit einschlagiger Exper-
tise aus den Bereichen Textil,
Prototyping, usw. sowie zahl-
reichen Industriepartnern, die
ihre Erfahrung, Ressourcen
und Kontakte einbringen.

Jedes Programm endet mit
dem Demo Day - einem offent-
lichen Event, bei dem die Teil-
nehmer ihre Prototypen pra-
sentieren, Preise gewinnen und

im Rahmen von Messen ihre
Produkte ausstellen konnen.

Schwerpunkte des Pro-
gramms liegen auf Technologie,
IT, Fashion und Nachhaltigkeit.
So fordern wir Innovationen, die
das Potential haben, die Textil-
branche zu verandern - von
digitalen Losungen Uber neue
Materialien bis zu zirkularen
Geschaftsmodellen.

Trager des Projekts ist Stid-
westtextil, der Wirtschafts-
und Arbeitgeberverband der
Textil- und Bekleidungsindus-
trie in Baden-Wirttemberg.
Die Branche ist Deutschlands
zweitgroBBte Konsumguterin-
dustrie und Weltmarktfuhrer
fur technische Textilien — rund
200 Unternehmen mit 7 Mrd. €
Umsatz und 24.000 Beschaf-
tigten bilden das Ruckgrat ei-
ner starken Industrie.

Die Schwabische Alb ist
die Heimat traditioneller Textil-
kompetenz. Mit Stoff im Kopf
wird daraus der Nahrboden
fir die Innovation von morgen
— hier treffen Ideen auf Res-
sourcen, Wissen und Markt-
relevanz.

>

Innovation entsteht, wenn Rreative
Grunderinnen und Grunder
auf starkRe Industriepartner treffen.
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Quelle: Stoff im Kopf

Saska Mini¢
Programmleitung &
Marketing

Die Ubersicht.

Fokus & Impact: Technologie, IT, Fashion
& Nachhaltigkeit, Prototypenentwicklung
bis Marktreife

Hoher Frauenanteil: 60% der Teilneh-
menden sind Frauen

Accelerator fiir Start-ups entlang der
textilen Wertschopfungskette

Seit 2018: liber 230 Start-ups begleitet,
13 Durchgénge erfolgreich umgesetzt

Programm: 4 Monate mit Workshops,
Coaching, Mentoring und Laborzugang

Netzwerk: 53 Coaches & Mentoren,
16 Industriepartner

Kontakt:

Stoff im Kopf
Alteburgstraie 150
72762 Reutlingen

Tel. 071212711135

Y é StoffimKopf@Reutlingen-
University.DE

-----
........

www.stoff-im-kopf.de
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Accelerator // Up2B

Up2B Accelerator — unterstltzt B2B Start-ups
mit industriellen Anwendungen

Der Up2B Acceleratoristdie
zentrale Anlaufstelle fur B2B-
und  IndustryTech-Start-ups
mit industriellen Anwendun-
gen in Baden-Wirttemberg.
Als Gemeinschaftsprojekt von
Technologiepark Heidelberg,
Next Mannheim und innoWerft
Walldorf bliindelt Up2B die Star-
ken dreier Innovationsstandor-
te der Rhein-Neckar-Region.
Nationale und internationale
Start-ups mit Hightech-Lo6-
sungen fur B2B-Kunden wer-
den gezielt unterstitzt und in
das Start-up-BW-Okosystem
integriert. Durch aktives Scou-
ting entstehen frih Kontakte zu
Mittelstand und Investorinnen
und Investoren.

Im Mittelpunkt stehen spe-
zialisierte, praxisnahe Pro-
gramme entlang der Start-up-
Entwicklung.

Up2B Exploration rich-
tet sich an Start-ups in der
Fruhphase, scharft das Ge-
schaftsmodell und vermittelt
gezielt Kontakte zu Industrie-
unternehmen in Baden-Wirt-
temberg, um konkrete Markt-
zugéange zu schaffen. Zudem
fordert Up2B Griinderinnen

>>

UpZB hilft B2B
Start-ups dabel, hidden
champions der
ZuRunft zu werden.

Start-up BW Pre-Seed Investments
sind durch die Partner des Up2B
Accelerators hervorgegangen

und diverse Teams, indem ge-
zielt Programmplatze an viel-
faltige Grindungsteams ver-
geben werden.

Der Up2B Sales Booster
starkt die Vertriebskompetenz
im B2B-Umfeld, in dem lange
Verkaufszyklen und komplexe
Entscheidungsprozesse klare
Strategien erfordern. In einem
zweitagigen Online-Programm
vermitteln Vertriebsprofis in
Keynotes und Coachings Me-
thoden zur systematischen
Kundengewinnung.

Mit Up2B Fundraising wer-
den wachstumsorientierte
Start-ups auf ihre nachste Fi-
nanzierungsrunde vorbereitet
und erhalten Zugang zu Busi-
ness Angel und Investorinnen
und Investoren. Angesprochen
sind Teams mit validiertem Ge-
schaftsmodell, die innerhalb
von zwolf Monaten eine Finan-
zierung zwischen 500.000 und
3 Millionen Euro anstreben.

Up2B Market Discove-
ry unterstutzt internationale
Start-ups bei der Expansion
nach Deutschland und der An-
siedlung in Baden-Wirttem-
berg. Ein Bootcamp analysiert
Marktpotenziale,  entwickelt
Go-to-Market-Strategien und
trainiert Vertrieb, wahrend eine
Masterclass auf Griindung,
Steuern, Finanzierung und
Netzwerkaufbau vorbereitet.

Als Dreh- und Angelpunkt
der Start-up-Community in
Nord-Baden-Wirttemberg
starkt Up2B durch Events
wie die Up2BBQs den Aus-
tausch zwischen Start-ups,
Unternehmen, Investorinnen
und Investoren und schafft
nachhaltige Verbindungen flr
langfristiges Wachstum.

>

UpZB bietet passgenaue Unter-
stutzung fur B2B Start-ups. Up2B
hilft bei Unternehmensaufbau,
Finanzierung und Vertrieb. UpZ2B
vermittelt direRten KontaRt zu
Industrie, Investorinnen und Investo-
ren und Expertinnen und Experten.
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V.l.n.r.: Rebecca Fohner, Viviane
Laube (innowerft Walldorf), Mathis Palm
(Technologiepark Heidelberg), Fiona
Preisler (Next Mannheim), Samira Hohn

(Technolgiepark Heidelberg)
|

Die Ubersicht.

ACCELERATOR

Up2B Market Discovery unterstutzt
internationale Start-ups bei der Ansiedlung
in Baden-Wirttemberg

Auf den Up2BBQs vernetzen wir zweimal
im Jahr Start-ups, Unternehmen und Inves-
torinnen und Investoren

Up2B bietet vier Programme, die liber
das Jahr verteilt sind

Up2B Exploration hilft bei Unternehmens-
aufbau und Marktvalidierung

Up2B Sales Booster bietet B2B
Vertriebstraining

Up2B Fundraising bereitet Start-ups
auf Finanzierungen zwischen
500.000€-3.000.000€ vor

Kontakt:

Up2B Accelerator
Technologiepark Heidelberg
Im Neuenheimer Feld 582
69120 Heidelberg

Mathis Palm
mathis.palm@heidelberg.de

www.up2b.io
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Was ist Start-up BW Pre-
Seed? Start-up BW Pre-Seed
ist das Fruhphasen Finanzie-
rungsinstrument des Landes
Baden Wurttemberg zur Unter-
stitzung innovativer Start-up-
Vorhaben in einer sehr friihen
Unternehmensphase, in der
private Investoren haufig noch
zuruckhaltend sind. Das Pro-
gramm kombiniert eine 6ffent-
liche Finanzierung des Landes
mit einer verpflichtenden Risi-
kobeteiligung privater Co Inves-
toren. Mit einem landesweiten
Netzwerk akkreditierter Betreu-

Start-up BW Pre-Seed

ungspartner erhalten die Start-
ups eine professionelle Unter-
stuitzung zur Weiterentwicklung
ihnres Geschaftsmodells mit
dem Ziel der Markt- und Finan-
zierungsreife. Die Finanzierung
und administrative Abwicklung
von Start-up BW Pre-Seed er-
folgt tiber die L-Bank.

Welchen Nutzen hat Start-
up BW Pre-Seed fiir Start-
ups? Der Nutzen fur Start-ups
aus Baden Wirttemberg liegt
insbesondere im friihzeitigen
Zugang zu Risikokapital, pro-

So funktioniert Start-up BW Pre-Seed

Auswahl/

Betreuung

Entscheidung

Mehr Infos

Start-up BW Pre-Seed - Das Frihphasen- hier!
Forderprogramm flir innovative Start-ups

fessioneller Begleitung durch
Betreuungspartner und der
L-Bank sowie Zugang zu einem
Start-up Okosystem. Dadurch
konnen Finanzierungsliicken
in der Frihphase geschlossen,
Geschaftsmodelle strukturiert
weiterentwickelt und die Vor-
aussetzungen fir Anschlussfi-
nanzierungen geschaffen wer-
den. Der Landtag Baden Wiurt-
temberg stellt die Mittel fur das
Programm zur Verfugung und
starkt damit gezielt die Inno-
vation und Grindungsdynamik
im Land.

@) PRE-SEED

BY L-BANK

Finanzierung

Start-up interes- Start-up nimmt Prifung der Ge- Entscheidung Finanzierungs-
siert sich fir Kontakt mit Start- schaftsidee/des durch Gremium prifung und
Finanzierung up BW Pre-Seed Geschaftsmodells aus Start-up BW Auszahlung durch
durch Start-up Partner auf auf Start-up BW Pre-Seed Partner/  die L-Bank

BW Pre-Seed Pre-Seed Taug- Ko-Investor/WM

Stand 08/2026

lichkeit
Gegebenenfalls 2.
Unterstiitzung

E£L-BANK

Staatsbank fir Baden-Wirttemberg

SR Baden-Wirttemberg
inisterium fiir Wirtschaft,
werk und Tourismus

Start-up wird

durch Start-up BW
Pre-Seed Partner
bei der Suche eines
Ko-Investors

Anschlief3end
Antragstellung bei
der L-Bank

durch Start-up BW
Pre-Seed Partner
weiter betreut
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MARKT-PILOT — Eine Start-up BW Pre-Seed Erfolgsgeschichte

>>

Das Forderprogramm Start-up BW Pre-Seed
war fur uns bei MARKT-PILOT der entscheidende
Startpunkt. Die 200.000€ haben es uns Uber-
haupt erst erméglicht, aus der Idee ein Unterneh-
men zu bauen und wirRlich loszulegen. Gerade in
der friihen Phase, in der vieles noch unsicher
ist, war das ein enorm wichtiger Hebel — finanziell,
aber auch vom Signal. Es hat uns die Freiheit
gegeben, uns voll auf den Aufbau zu kRonzentrieren
und die ersten Schritte konsequent zu gehen.
Fur mich ist Rlar: Ohne Start-up BW wdirde es
MARKT-PILOT heute so nicht geben.

Tobias Rieker
Founder & Member of the Board
of Advisors MARKT-PILOT
\

Uber MARKT-PILOT

MARKT-PILOT Iost ein zentrales Problem im Maschinen- und Anlagenbau: intransparente und
oft nicht optimal gesteuerte Ersatzteilpreise. Die Software hilft Unternehmen, auf Basis von
Markt-, Wettbewerbs- und Transaktionsdaten bessere Preisentscheidungen zu treffen, Margen
gezielt zu steigern und gleichzeitig wettbewerbsfahig zu bleiben.

Heute besteht MARKT-PILOT aus einem Team von rund 170 Mitarbeitern und erwirtschaftet
einen achtstelligen Umsatz. Um dieses Wachstum zu ermdglichen, hat MARKT-PILOT heute in
Summe lber 50 Millionen Euro Venture Capital von Investoren aus den USA und Deutschland
eingesammelt. MARKT-PILOT hilft Industriekunden weltweit dabei, ihr Service- und Ersatzteil-
geschéft datengetrieben, transparent und nachhaltig profitabler zu machen.
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>

Das Start-up BW Pre-Seed Programm war far
uns ein entscheidender Meilenstein in der frihen
Phase von happyhotel. Durch das Wandeldarlehen
konnten wir unsere ersten Mitarbeiter einstellen
und aus einer Idee ein skalierbares Produkt ent-
wickeln. Ohne diese Unterstlitzung wdre unser
Rafael Wei3mdiller Wachstum deutlich langsamer verlaufen und viele

CEO & Co-Founder von happyhotel
\

Chancen hdtten wir nicht so frih nutzen Ronnen.

Uber happyhotel: happyhotel ist eine Revenue-Management-Plattform fiir Hotels, die mithilfe
von Daten und Kl die Preisgestaltung optimiert und Hotels dabei unterstitzt, ihren Umsatz und
ihre Profitabilitat nachhaltig zu steigern.

>>

Das Férderprogramm Start-up BW Pre-Seed war fir uns
bei Resourcly ein entscheidender Ausgangspunkt. Die
Férderung uber 200.000€ hat es uns ermdglicht, aus einer
Idee ein Unternehmen aufzubauen und schnell ins Handeln

Quelle: Resourcly
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Mio. Euro
Férdervolumen

Uber

163.500 €

durchschnittliche Finanzierungssumme Land

46.300 €

durchschnittliche Co-Investorensumme

Arbeitsplatze

die durchschnittlich "_-
zusatzlich pro

Team geschaffen

werden

Rund

Finanzie- .
zu kommen. Gerade in der frihen Phase war das ein enorm rungen i X ,
gen inkl % Mio. E stzlich
wichtiger Hebel — finanziell und als starkes Signal nach Aufstock- % - 10. Euro zusatzliche
5§ inht i - o Co-Investments
Helena Most auBBen. Ohne Start-up BW Pre-Seed wdre Resourcly nicht in ungen ’ o

CEO & Co-Founderin Resourcly
\

dieser Geschwindigkeit zum Erfolg geRommen.

Uber Resourcly: Resourcly 16st ein zentrales Problem in der Fertigungsindustrie und im Ma-
schinenbau: grofle Mengen ungenutzter und unproduktiver Lagerbestéande durch fragmentierte
Datensysteme und mangelnde Transparenz. Die Kl-basierte Software harmonisiert Produkt-

und Stammdaten, reduziert doppelte Bauteile und setzt verborgene Werte aus Uberschiissigen
Industriebestanden frei. Heute unterstutzt das Tech-Startup aus Mannheim Kunden wie Karcher,
Sandvik, Schwabische Werkzeugmaschinen oder Optima dabei, bis zu 15% mehr Liquiditat zu
generieren und ihr Bestandsmanagement datengetrieben, transparent und nachhaltig profitabel
zu gestalten. Um Wachstum voranzutreiben hat Resourcly auflerdem eine Seed-Finanzierung in
Hohe von 2,7Mio. € von fiihrenden Investoren sowie namhaften Industry Angels eingesammelt.

00
“eveoe-

durchschnittlicher
Landesanteil an
Gesamtfinanzierung

Zahlen aus den Jahren 2018 -06/2025. Werte gerundet.

VC-Kapital werden durch
1€ Pre-Seed-Forderung im

W

Schnitt ausgeldst
(Hochrechnung, wird derzeit
naher quantifiziert mit ENI)
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